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Besser geht
es miteinander

Martin Gerhardts
setzt sich sehr fiir ein
Miteinander in der
Werbetechnik ein.

Herr Gerhardts, wie sind Sie zur Werbetechnik gekom-
men?

Ich bin gelernter Werkzeugmacher, hab ein Maschinen-
baustudium und hatte einen Nebenjob in einem Compu-
terladen der Graphtec Plotter und Software auf Atari-Ba-
sis verkauft hat. Ich habe die Schulungen an den Geraten
und der Software gemacht und auch produziert. So habe
ich dann auch die ersten Beriihrungspunkte mit Werbe-
technik gehabt. Witzigerweise habe ich in meinem Lehr-
betrieb die Maschinen gebaut, mit denen Folien und Poly-
estergarne hergestellt werden. Im Grunde das Material,
was ich heute bei Beschriftungen und Bestickungen verar-
beite. Das Berufsbild war mir da noch gar nicht klar. Was
mich gereizt hat, war das Erscheinungsbild von Stadten zu
gestalten. Dass da mehr zu gehdrt als ein Schneideplotter
wurde Stick fur Stlick freigelegt.

Heute fiihren Sie ein eigenes Unternehmen. Was bieten
Sie alles an?

Ich sag immer, alles an Werbung, was man anfassen kann.
Ich bin der klassische Handwerker fiir Beschriftungen, Schil-
der, Lichtwerbung, Buchstaben, Sonderkonstruktionen,
Textildruck und Stick, aber auch Lohnarbeiten wie Laser-
gravur, einfach weil die Technik hier steht. Kernkompe-
tenz ist denke ich in der Lichtwerbung mit LED-Technik.

Er zeigt auf jeder wichtigen Messe
sein Kbnnen und hat das Schicksal von
Signforum?24 massiv beeinflusst: Mar-

tin Gerhardts aus Remscheid.

Da bin ich von Anfang an dabei, habe ein sehr gutes Netz-
werk und finde Gehor bei Herstellern. Was meine Kunden
besonders schatzen ist, dass ich das Gesamte im Auge habe
und nicht stur die Anfrage umsetze. Bei allem was ich tue,
spielt die Machbarkeit in anderen Bereichen eine grofRe
Rolle. Mein Kunde soll gesehen werden.

Wie sehen Sie sich privat und wie geschaftlich?
Grundsatzlich weil} ich gar nicht wo ich das trennen soll.
Ich kann nicht zwischen Arbeit, Interesse fiir irgendwas,
privat oder was auch immer unterscheiden. Dazu sind die
Grenzen zu flieBend. Ich bin sehr neugierig und wissbegie-
rig. Ich mochte gern jeden Tag, was Neues lernen und al-
les ausprobieren. Ein festes Ziel gibt es da nicht. Ziel heil3t
so viel wie fertig. Und dann? Die taglichen Einflisse sor-
gen schon dafiir, dass es nicht langweilig wird. Das steht
und stand fir mich immer im Vordergrund. Ich mochte
nicht stehen bleiben, jeden Tag meinen SpaR haben, im-
mer entscheiden konnen, wann ich was mache. Was mich
auf jeden Fall reizt, ist Wissen weiterzugeben. Das entwi-
ckelt sich gerade und wird sicher einen Teil meiner Zeit in
Anspruch nehmen.

Apropos Zeit ... haben Sie Zeit fiir Dinge, die nicht Arbeit
oder Signforum24 sind?

Flr mich gibt es keine feste Zeit oder Situation, wo es nur
um das eine geht und spater um das andere. Irgendwie
flieBt alles zusammen. GroR3es Interesse habe ich an Foto-
grafie. Sind wir auf Reisen kann man an vielen Motiven
schon erkennen, womit ich meinen Lebensunterhalt ver-
diene. Wir sanieren gerade ein Dreifamilienhaus. Da flie-
Ren auch Dinge ein, die man sonst aus dem Job kennt. Und
Erfahrungen mit anderen Gewerken kann ich sicher auch
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im Job gebrauchen. Fiir mich hat der Tag 24 Stunden. Die
werde ich schon rumbekommen.

GroRer Punkt: Signforum24 ... heuer gibt es das Forum
schon 20 Jahre. Wie war die Entwicklung?

Wichtig: Ich habe es nicht gegriindet. Als ich dazu gekom-
men bin gab es das schon drei Jahre. Ich gehére zu den
ersten Vereinsmitgliedern und bin seit zehn Jahren im Vor-
stand. Entstanden ist das alles mal aus der Not heraus.
Weil es keine Moglichkeit gab sich auszutauschen und der
Bedarf wegen des damaligen Wegfalls der Meisterpflicht
riesig war. Aktiver Vorstand war nie mein Wunsch. Die Al-
ternativen allerdings auch nicht. Da ist ein System mit Rie-
senpotenzial und die Verantwortlichen verbrachten Zeit
damit sich gegenseitig fiir irgendwas zu beschuldigen und
Arbeitsleistung zu vergleichen. Irgendwann musste ein-
fach die Frage gestellt werden, wie es weitergehen soll.
Als ich im Vorstand angefangen habe war das Signforum24
eine Gruppierung, die sich gefreut hat, wenn sie Rakel von
einem Folienhersteller bekommen hat, um die auf einer
Messe zu verteilen. Viele User fanden dann auch den Weg
zu uns in erster Linie, weil eine fertig gepackte Tiite Wer-
bemittel Gbergeben wurde. Man bekommt was man aus-
strahlt. Das war das erste, was ich abgestellt habe. Die
Kommunikation mit Herstellern, Handlern, mit euch und
auch Veranstaltern hat sich sehr verdandert. Ich méchte
gern, dass wir alle auf einer Stufe stehen, uns gegenseitig
respektieren und, ganz wichtig, wertschatzen. Wertschat-
zung ist da fur mich das hochste Gut. Ich mochte, dass
Handler und Hersteller mich wie jemanden behandeln, der
jeden Tag flr deren Brotchen sorgt. Wir bezahlen die Léh-
ne und Gewinne. Auf der anderen Seite missen wir Hand-
werker den Hersteller und Handler so behandeln wie je-
manden, der uns jeden Tag bei der Lésung fiir unsere Kun-
den zur Seite steht.

Was wiinschen Sie sich fiir die Zukunft des Forums?
Dass es niemals fertig wird und sich standig entwickelt. Ich
wiinsche mir, dass immer mehr erkennen, wie hoch der
Profit ist, wenn wir, Anwender und Lieferanten, zusam-
menhalten und uns zusammen entwickeln. Das ist ein sehr
komplexes Feld, wenn es darum geht, weiter Verstandnis
zu erarbeiten. Wir sehen immer wieder, dass Ideen, die
wir als Signforum24 entwickelt haben, irgendwie adaptiert
werden, ohne uns einzubeziehen. Oft dann auch noch sehr
halbherzig. Das zeigt mir, dass man es zwar verstanden ha-
ben mochte, aber eben nicht realisiert, dass es nicht ohne
die Anwender geht. Siehe unsere Werkstatten. Der Kern
ist doch, dass die Kommunikation auf Augenhdhe passiert.
Von Kollege zu Kollege. Das ist erstklassiges Empfehlungs-
marketing. Was man auf normalem Wege verdammt teu-
er erkaufen muss. Wir sind da eine Schnittstelle mit eige-
nem Nutzen. Allerdings sind immer wieder Unterstltzer
dazwischen, die glauben es geht ihnen ein Geschéft verlo-
ren, wenn sie nicht danebenstehen. Dabei ist genau das
kontraproduktiv und der Grund, warum es die Werkstat-
ten Uberhaupt gibt. Das ist wie im richtigen Leben. Man
erkundigt sich erst beim Nachbarn oder Kollegen. Weil es
ungezwungen ist. Ich wiinsche mir, dass das endlich in die
Kopfe der ,Vertriebsprofis“ rein geht. Wir konnen alle pro-
fitieren, wenn wir uns ergdnzen. Aber sicher wird niemand
mehr profitieren, wenn wir uns nicht zusammentun. Im
Gegenteil.

Vielen Dank.

Die Fragen stellte Wennaél Wirmli.

www.mcmuffin.de
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Das System FORMO.variabel bietet passend zu allen
FORMO Leitsystemen individuelle Losungen fiir alle
Anforderungen. Wie zum Beispiel unser E05
Rahmenschild oder unser FH 14 Hangeschild.
Beide Schilder sind in papierflexibler Ausfiihrung zur
Selbstbeschriftung, oder mit direkt beschrifteten
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Fiir weitere Produkte von FORMO.variabel besuchen
Sie unsere Homepage www.schilder-systeme.com
und werfen Sie einen Blick in unseren Online-Katalog.
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